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1 Guía de dropshipping para productos peruanos en 
Alemania 

1.1 Comentario preliminar 
En el mundo actual, el comercio electrónico se ha convertido en una de las 
áreas de negocio de más rápido crecimiento. Uno de los avances más 
interesantes en este ámbito es el dropshipping. Cada vez son más los 
empresarios que utilizan este método innovador para crear su propia 
empresa y vender productos en todo el mundo. En esta guía, 
examinaremos más de cerca el concepto de dropshipping y sus ventajas e 
inconvenientes. 

1.2 Qué es dropshipping? 
El dropshipping es un modelo en el que los minoristas en línea compran 
productos directamente a fabricantes o mayoristas y los venden a los 
clientes sin mantener existencias físicas. El minorista actúa como 
intermediario entre proveedores y clientes y asume las funciones de 
marketing y atención al cliente. La expedición y el almacenamiento de las 
mercancías corren a cargo del proveedor. 

1.3 Cronograma de dropshipping 
 Fundador Proveedor de 

servicio de 
dropshipping 

Otros 
 

Creación de una tienda en línea X  Todo lo que es 
importante para 
la empresa 

Selección de proveedores según 
productos, tamaño mínimo de lote, 
costes, gestión de procesos 

X   

Establecer contacto X X  
Negociar los detalles de los productos, 
la cantidad mínima del pedido, los 
costes, la tramitación del proceso, las 
devoluciones, los defectos de la 
mercancía, la prueba de la ley de 
envases 

X X  

Finalizar el acuerdo X X  
Crear oferta de productos X   
Venta del producto X   
Envío del pedido X X  
Tramitación del pedido y envío a los 
clientes 

 X  

 

1.4 Ventajas 
• Bajo capital inicial: En comparación, el Dropshipping requiere un capital 

inicial mínimo. No hay costes de almacenamiento, inventario ni envío. 
• Escalabilidad fácil: Debido a la falta de existencias físicas, los productos 

pueden ofrecerse inmediatamente independientemente de la demanda. 
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Esto hace posible escalar el negocio rápidamente sin tener que hacer 
grandes inversiones. 

• Amplia selección de productos: Con el dropshipping, los 
emprendedores tienen acceso a una amplia gama de productos, como 
ropa de alpaca o superalimentos, ya que no están atados a un stock 
físico. Esto les permite servir a diferentes nichos y adaptar su gama con 
flexibilidad. 

• Independencia de la ubicación: Como todo el negocio se realiza online, 
los empresarios del dropshipping pueden trabajar desde cualquier parte 
del mundo. Lo único que necesitan es una conexión a Internet fiable. 

 
1.5 Desventajas 

• Poco control sobre la cadena de suministro: Como el minorista no es 
directamente responsable del almacenamiento y el envío, tiene menos 
control sobre estos aspectos. 

• Pueden producirse retrasos o problemas de calidad sin que el 
minorista tenga influencia directa 

• Mayor competencia: Debido a las bajas barreras de entrada para el 
dropshipping, la competencia puede ser alta. Es importante 
diferenciarse de otros minoristas y encontrar un posicionamiento 
único. 

• Menores márgenes de beneficio: Dado que el minorista no participa 
directamente en el envío y el almacenamiento, hay costes adicionales 
que pueden afectar a los márgenes de beneficio (especialmente el 
envío en Alemania). Una gestión eficiente de los costes es crucial para 
seguir siendo rentable. 

1.6 Resumen 

El dropshipping es sin duda una forma emocionante de construir un negocio 
de comercio electrónico de productos peruanos. Ofrece numerosas 
ventajas, como bajos costos iniciales, fácil escalabilidad e independencia 
de la ubicación. No obstante, uno debe ser consciente de los desafíos, 
como el control limitado sobre la cadena de suministro y la intensa 
competencia. Sin embargo, con una planificación cuidadosa, un público 
objetivo bien definido y una estrategia de marketing eficaz, los empresarios 
del dropshipping pueden tener éxito y hacer que su negocio prospere. 
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1.7 Enlaces 

General 

• Dropshipping en general: https://www.dropshipping.de/ 

• 10 pasos https://www.dropshipping.de/In-10-Schritten-zum-

DropShipping-Unternehmen-1.html 

Superalimentos de Perú 

• Quinoa, chía, espirulina: https://www.vehgroshop.de/dropshipment-
request 

• Maca: www.buxtrade.de 

 

Ropa de alpaca de Perú 

• Ropa de alpaca: https://apukuntur.com/de/ 
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2 Auf Deutsch: Dropshipping für peruanische Produkte in 
Deutschland 

2.1 Vorbemerkung 

In der heutigen Zeit hat sich der E-Commerce zu einem der schnellsten 
wachsenden Geschäftsbereiche entwickelt. Eine der aufregendsten 
Entwicklungen in diesem Bereich ist das Dropshipping. Immer mehr 
Entrepreneure nutzen diese innovative Methode, um ein eigenes 
Unternehmen aufzubauen und Produkte weltweit zu verkaufen. In diesem 
Guide werden wir uns genauer mit dem Konzept des Dropshippings 
befassen und seine Vor- und Nachteile beleuchten. 
 
2.2 Was ist Dropshipping 
Beim Dropshipping handelt es sich um ein Modell, bei dem Online-Händler 
Produkte direkt vom Hersteller oder Großhändler beziehen und an Kunden 
verkaufen, ohne physische Lagerbestände zu führen. Der Händler fungiert 
als Vermittler zwischen Lieferanten und Kunden und übernimmt die Rolle 
des Marketings und des Kundenservice. Der eigentliche Versand und die 
Lagerung der Waren erfolgen durch den Lieferanten. 
 
2.3 Ablaufplan von Dropshipping  

 Gründer Dienstleister 
Dropshipping 

Sonstige 

Online Shop aufbauen X  Alles was wichtig 
ist für Firma 

Auswahl Anbieter nach Produkte, 
Mindestlosgröße, Kosten, 
Prozessabwicklung 

X   

Kontaktaufnahme  X X  
Verhandlung der Details Produkte, 
Mindestbestellmenge, Kosten, 
Prozessabwicklung, Rücksendungen, 
Mängel der Ware, Nachweis über 
Verpackungsgesetz 

X X  

Abschluss der Vereinbarung X X  
Produktangebot erstellen X   
Produktverkauf  X   
Auftragsweitergabe X X  
Bearbeitung Auftrag und Versand an 
Kunden 

 X  

 

2.4 Vorteile 
● Geringes Startkapital: Dropshipping erfordert im Vergleich nur ein 

minimales Startkapital. Es entfallen Kosten für Lagerhaltung, 
Inventar und Versand. 

● Einfache Skalierbarkeit: Durch das Fehlen physischer 
Lagerbestände können Produkte unabhängig von der Nachfrage 
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sofort angeboten werden. Dadurch ist es möglich, das Geschäft 
schnell zu skalieren, ohne große Investitionen tätigen zu müssen. 

● Breite Produktauswahl: Mit Dropshipping haben emprendedores 
Zugriff auf ein breites Spektrum an Produkten wie Alpaka-Kleidung 
oder Superfoods, da sie nicht an physische Bestände gebunden 
sind. Dadurch können sie verschiedene Nischen bedienen und ihr 
Angebot flexibel anpassen. 

● Standortunabhängigkeit: Da die gesamte Geschäftstätigkeit online 
abläuft, können Dropshipping-Unternehmer von überall auf der Welt 
arbeiten. Alles, was sie benötigen, ist eine zuverlässige 
Internetverbindung. 
 

2.5 Nachteile 

● Geringe Kontrolle über die Lieferkette: Da der Händler nicht direkt 
für die Lagerung und den Versand verantwortlich ist, hat er weniger 
Kontrolle über diese Aspekte. Verzögerungen oder 
Qualitätsprobleme können auftreten, ohne dass der Händler 
direkten Einfluss darauf hat. 

● Höherer Wettbewerb: Aufgrund der niedrigen Einstiegshürden für 
das Dropshipping kann der Wettbewerb hoch sein. Es ist wichtig, 
sich von anderen Händlern abzuheben und eine einzigartige 
Positionierung zu finden. 

● Geringere Gewinnmargen: Da der Händler nicht direkt am Versand 
und der Lagerung beteiligt ist, fallen zusätzliche Kosten an, die die 
Gewinnmargen beeinflussen können (gerade der Versand in 
Deutschland). Ein effizientes Kostenmanagement ist entscheidend, 
um profitabel zu bleiben. 

2.6 Fazit 
Dropshipping ist zweifellos eine spannende Möglichkeit, ein E-Commerce-
Geschäft für peruanische Produkte aufzubauen. Es bietet zahlreiche 
Vorteile wie niedrige Startkosten, einfache Skalierbarkeit und 
Standortunabhängigkeit. Dennoch sollte man sich der Herausforderungen 
bewusst sein, wie der begrenzten Kontrolle über die Lieferkette und dem 
intensiven Wettbewerb. Durch sorgfältige Planung, eine gut definierte 
Zielgruppe und eine effektive Marketingstrategie können Dropshipping-
Unternehmer jedoch erfolgreich sein und ihr Unternehmen aufblühen 
lassen. 
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2.7 Hilfreiche Links 

Allgemein 

• Dropshipping allgemein: https://www.dropshipping.de/ 

• 10 Schritte https://www.dropshipping.de/In-10-Schritten-zum-

DropShipping-Unternehmen-1.html 

Superfoods aus Peru 

• Quinoa, Chia, Spirulina: https://www.vehgroshop.de/dropshipment-

request 

• Maca: www.buxtrade.de 

 

Alpaka-Kleidung aus Peru 

• Alpaka-Kleidung: https://apukuntur.com/de/ 
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