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Gaby Romer: Sinnstiftendes Unternehmertum

Anfange

Gaby Rémer, geburtige Peruanerin und seit Uber 18 Jahren in Deutschland ansassig, war schon
immer eine unternehmungslustige Frau. Verheiratet mit einem Deutschen, wurde sie von ihrer
Leidenschaft fur peruanisches Kunsthandwerk und ihrer Liebe zur Silberarbeit inspiriert. Aus dieser
Begeisterung heraus entschloss sie sich vor einigen Jahren, sich mit handgefertigtem
Silberschmuck selbststandig zu machen. DarlUber hinaus brachte ihre Liebe zum Stricken sie dazu,
auch WollmuUutzen anzubieten. Trotz ihres Engagements verlief ihr Geschaft jedoch nicht so
erfolgreich, wie sie es sich erhofft hatte. Der fehlende Geschaftsplan, Sprachbarrieren und kulturelle
Unterschiede stellten groBe Herausforderungen dar.



Gaby Romer

Ein neuer Anfang

Mit der Zeit gewdhnte sich Gaby an das Leben in Deutschland, verstand die hiesige Kultur besser
und beschloss, erneut zu grunden - diesmal auf strategischere Weise. Obwohl sie anfangs nicht
genau wusste, welches Produkt sie vermarkten sollte, entschied sie sich bald fur etwas, das ihrer
Leidenschaft entspricht: Alpaka. Alpaka ist eine der feinsten und wertvollsten Naturfasern, und Gaby
wollte ihren Kunden qualitativ hochwertige Produkte anbieten.

Neben der hohen Qualitat entschied sich Gaby auch wegen ihres Engagements fur Nachhaltigkeit
und fairen Handel fur Alpakaprodukte. Sie bietet nicht nur Produkte aus Naturfasern und
umweltfreundlichen Farbstoffen an, sondern sorgt auch daftr, dass die peruanischen Erzeuger, die
far inre Lieferanten arbeiten, fair entlohnt werden und so ihre Lebensqualitat verbessern konnen. Fur
sie ist es entscheidend, dass sich ethische Grundsatze in jedem Aspekt ihres Geschafts
widerspiegeln.
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Die Griindung ihres Unternehmens

Mit der festen Entscheidung, ihr Unternehmen neu zu grunden, bereitete sich Gaby durch einen
Exportkurs bei Ehrsam Peru-Consult vor. Dieser Kurs motivierte sie, ihre Fahigkeiten
weiterzuentwickeln und ihre Geschaftsidee klarer zu strukturieren. Sie entschied sich, ihren eigenen
Namen als Marke zu verwenden und eréffnete einen Shop auf der Plattform Etsy sowie eine eigene
Website. Am 15. August dieses Jahres hahm ihr Unternehmen offiziell den Betrieb auf.

Unter dem Namen Gaby Rdmer bietet sie eine breite Palette von Kleidungsstucken fur Frauen,
Manner und Kinder an, darunter Jacken, Pullover, Mutzen, Schals und Stirnbander usw. - alle aus
Baby-Alpakafasern, einige sogar aus den exklusiven Vikunjafasern. Obwohl inr Hauptmarkt in
Deutschland liegt, sind ihre Produkte in der gesamten Europaischen Union erhaltlich. Gaby und ihre
Marke sind auf ihrer Website sowie auf Facebook, Instagram, YouTube und auch Uber WhatsApp
(01573 8348797) zu finden.



https://gabyroemer.de/
https://www.facebook.com/castro.romer
https://www.instagram.com/castroroemer/?hl=en
https://www.youtube.com/@GabyR%C3%B6mer-Alpaka
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Herausforderungen und Erfolge

Eine der groBten Herausforderungen fur Gaby bestand darin, die Lieferanten, die sie aufgrund ihrer
Uberzeugung von Nachhaltigkeit und fairem Handel ausgewahlt hatte, zur Zusammenarbeit zu
bewegen. Da sie sich in der Anfangsphase ihres Unternehmens befand und nur uber begrenztes
Kapital verfugte, konnte sie zunachst nur kleine Bestellungen aufgeben. Deshalb entschied sie sich
fur Dropshipping, was es ihr ermoglichte, das Risiko zu minimieren und gleichzeitig Beziehungen zu
den Lieferanten aufzubauen. Nach dreimonatigen Verhandlungen gelang es Gaby, einen
Dropshipping-Vertrag abzuschlieBen - ein Erfolg, den sie als einen ihrer groBten Meilensteine
betrachtet.

Eine weitere Herausforderung war die Beantragung ihrer deutschen Umsatzsteuernummer Uber das
ELSTER-System, ein Prozess, der kompliziert sein kann, wenn man damit nicht vertraut ist. Doch
Gaby uberwand diese Hurden mit Ausdauer und ist heute der Meinung, dass die Beherrschung
solcher Verfahren fur jeden Unternehmer in Deutschland von groBer Bedeutung ist.

Daruber hinaus halt sie es fur wichtig, eine eigene Website zu besitzen, da sie dort das wahre Wesen
ihres Unternehmens vermitteln und die Herkunft sowie die Herstellung der von ihr angebotenen
Produkte ausfuhrlich erklaren kann.

Lukunftsplane

Obwohl ihre Produkte derzeit nur in der Europaischen Union, insbesondere in Deutschland,
vermarktet werden, hat Gaby eine klare Vision fur die Expansion. Ihr Ziel ist nicht nur kommerzielles
Wachstum, sondern auch ein Beitrag zum Wohlergehen der Familien der peruanischen Erzeuger,
mit denen ihre Lieferanten zusammenarbeiten, und somit zur Unterstutzung der Gemeinschaften in
ihrem Heimatland.
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k des Exportkurses hat Gaby eine neue Perspektive auf die Geschaftswelt gewonnen. Sie sagt, sie
habe gelernt, dass mit harter Arbeit und Hingabe nichts unmaoglich ist. Obwohl ihr erstes Geschaft
nicht so erfolgreich war, wie sie gehofft hatte, hat sie diese Erfahrung nicht entmutigt, sondern im
Gegenteil ihren Wunsch verstarkt, in die Geschaftswelt zuruckzukehren - dieses Mal besser
vorbereitet und mit einer klareren Vision.

Jetzt, mit mehr Wissen uber die deutsche Kultur und einem soliden Plan, ist Gaby entschlossen,
weiterzumachen. Obwohl sie weiB, dass der Weg des Unternehmertums nicht einfach ist, bleibt sie
fest entschlossen. Sie erkennt auch, wie wichtig Marketing ist, und hat eine starke Prasenz in den
sozialen Medien aufgebaut, um mit ihrem Publikum in Kontakt zu treten und ihre Marke zu
bewerben.

Wir danken Gaby Rémer dafur, dass sie ihre inspirierende Geschichte mit uns geteilt hat, und
gratulieren ihr zu ihrem Mut und ihrer Entschlossenheit. Wir sind zuversichtlich, dass sie ihre Ziele
bald erreichen wird, und wunschen ihr viel Erfolg auf ihrem unternehmerischen Weg.

Geschrieben von Monica Valcarcel



Hier Guide gratis downloaden



https://peruconsult.de/wp-content/uploads/2024/06/dropshipping_guide_Peru.pdf
https://peruconsult.de/wp-content/uploads/2024/06/dropshipping_guide_Peru.pdf

