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Dropshipping - Eine Revolution im E-Commerce fiir peruanische Produkte
in Deutschland? Was ist eigentlich "Dropshipping”?

In der heutigen Zeit hat sich der E-Commerce zu einem der schnellsten wachsenden
Geschaftsbereiche entwickelt. Eine der aufregendsten Entwicklungen in diesem Bereich ist das
Dropshipping. Immer mehr emprendedores nutzen diese innovative Methode, um ein eigenes
Unternehmen aufzubauen und Produkte weltweit zu verkaufen. In diesem Blog-Artikel werden wir
uns genauer mit dem Konzept des Dropshippings befassen und seine Vor- und Nachteile
beleuchten.

Was ist Dropshipping?

Beim Dropshipping handelt es sich um ein Modell, bei dem Online-Handler Produkte direkt vom
Hersteller oder Grof3handler beziehen und an Kunden verkaufen, ohne physische Lagerbestande zu
fuhren. Der Handler fungiert als Vermittler zwischen Lieferanten und Kunden und ubernimmt die
Rolle des Marketings und des Kundenservice. Der eigentliche Versand und die Lagerung der Waren
erfolgen durch den Lieferanten.
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Vorteile des Dropshippings:

1. Geringes Startkapital: Dropshipping erfordert im Vergleich zu nur ein minimales Startkapital. Es
entfallen Kosten fur Lagerhaltung, Inventar und Versand.

2. Einfache Skalierbarkeit: Durch das Fehlen physischer Lagerbestande kénnen Produkte
unabhangig von der Nachfrage sofort angeboten werden. Dadurch ist es moglich, das
Geschaft schnell zu skalieren, ohne groBe Investitionen tatigen zu mussen.

3. Breite Produktauswahl: Mit Dropshipping haben emprendedores Zugriff auf ein breites
Spektrum an Produkten wie Alpaka-Kleidung oder Superfoods, da sie nicht an physische
Bestande gebunden sind. Dadurch kénnen sie verschiedene Nischen bedienen und ihr
Angebot flexibel anpassen.

4. Standortunabhangigkeit: Da die gesamte Geschaftstatigkeit online ablauft, kbnnen
Dropshipping-Unternehmer von Uberall auf der Welt arbeiten. Alles, was sie bendtigen, ist eine
zuverlassige Internetverbindung.

Nachteile des Dropshippings:

» Geringe Kontrolle Uber die Lieferkette: Da der Handler nicht direkt fur die Lagerung und den
Versand verantwortlich ist, hat er weniger Kontrolle uber diese Aspekte. Verzégerungen oder
Qualitatsprobleme kdnnen auftreten, ohne dass der Handler direkten Einfluss darauf hat.

* Hoherer Wettbewerb: Aufgrund der niedrigen Einstiegshurden fur das Dropshipping kann der
Wettbewerb hoch sein. Es ist wichtig, sich von anderen Handlern abzuheben und eine
einzigartige Positionierung zu finden.

e Geringere Gewinnmargen: Da der Handler nicht direkt am Versand und der Lagerung beteiligt
ist, fallen zusatzliche Kosten an, die die Gewinnmargen beeinflussen kdnnen (gerade der
Versand in Deutschland). Ein effizientes Kostenmanagement ist entscheidend, um profitabel zu
bleiben.

Fazit:

Dropshipping ist zweifellos eine spannende Moglichkeit, ein E-Commerce-Geschaft fur peruanische
Produkte aufzubauen. Es bietet zahlreiche Vorteile wie niedrige Startkosten, einfache Skalierbarkeit
und Standortunabhangigkeit. Dennoch sollte man sich der Herausforderungen bewusst sein, wie der
begrenzten Kontrolle uber die Lieferkette und dem intensiven Wettbewerb. Durch sorgfaltige
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Planung, eine gut definierte Zielgruppe und eine effektive Marketingstrategie kbnnen Dropshipping-
Unternehmer jedoch erfolgreich sein und ihr Unternehmen aufblihen lassen.

Beispiele:

Quinua, Chia, Spirulina: https.//www.vehgroshop.de/dropshipment-requestAlpaka-Kleidung:
https://apukuntur.com/de/ Autor: Holger Ehrsam, MBA, Grunder von Ehrsam Peru-Consult GmbH



https://www.vehgroshop.de/dropshipment-request?fbclid=IwAR3sN6LzLRadD9M5Y1V7zCdNuJc-digZh_41zEeRpomB0yrbGubaof2NI3Y
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